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Instructions:  
1. Figures to the right indicate marks. 
2. There are five questions in the question paper.  
3. Answer any three of the following questions. 

----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 

પ્રશ્ન.૧ આધનુિક બજારી નિભાિિાિા મખુ્ય તત્િો સમજાિો. (૧૪) 

પ્રશ્ન.૨ િિી પેદાશ નિકાસનુું મહત્િ સમજાિી, િિી પેદાશ નિકાસ પ્રક્રિયાિાું નિનિધ તબક્કાઓ 

સમજાિો. 

(૧૪) 

પ્રશ્ન.૩ માકેક્રટિંગ ચેિલ એટલે શુું? નિતરણ શ ુંખલાિા નિણણયિે અસર કરતા પક્રરબળો ઉદાહરણ સક્રહત 

સમજાિો. 

(૧૪) 

પ્રશ્ન.૪ િેચાણ ઉતેજિ એટલે શુું? િેચાણ ઉતેજિિા હતેઓુ અિે પધ્ધનતઓ ટ ુંકમાું સમજાિો. (૧૪) 

પ્રશ્ન.૫ ટ ુંકિોંધ લખો. (કોઇપણ બે) 
1. માકેક્રટિંગ નિભાિિા 
2. ક્રકિંમતિીનતઓિે અસર કરતા પક્રરબળો 
3. છુટક અિે જથ્થાબુંધ િેચાણ 
4. િેચાણ અભભવ  દ્ધિ નમશ્ર 

(૧૪) 

 

ENGLISH VERSION 

 

Q.1 Explain essential elements of modern market concept. (14) 

Q.2 Explain new product development and the various stages in new product development 

process. 

(14) 

Q.3 What is marketing channel? Explain affecting factors to distribution channel decision with 

example. 

(14) 

Q.4 What is sales incentive? Explain objectives and methods of sales incentive in brief. (14) 

Q.5 Write short notes. (any two) 

1. Marketing Concept 

2. Affecting factors to pricing policies 

3. Retail and whole sell sales 

4. Sales Promotion Mix 

(14) 
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